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Buena noticia:
Exportaciones de CAT suben 2,1%.

Principales sectores: bienes equipo, alimentación, química, coches
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A la desesperada. 
Primera compra en el nuevo supermercado #Amazon Tiempo de 

entrega: 2.45h Servicio perfecto. Gran reto para el sector

Menos inversión, menos gasto social, ... 
Imaginen la ESP del 2020.
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SOCIETAT DE CONSUM 
I DEPRESSIÓ

“
… s’ha dit que la depressió és el mal de 
la nostra societat. L’OMS ens indica que 
aproximadament el 3% de la població 
pateix o ha patit aquesta síndrome i es 

calcula que al món hi ha al voltant d’uns 350 
milions de persones que sofreixen d’aquest 
trastorn. Es tracta d’un trastorn comú però 
greu, perquè impossibilita molts aspectes de la 
vida pràctica. (Dr. Víctor Hernanadez Rami-
rez, conferència , febrer 2015).
Els éssers humans som éssers bio-psicosocials. 
La dimensió social ens atorga un sistema de va-
lors i creences, ens instrueix en els rols i funci-
ons que ocuparem en el concert social i ho fa a 
través del procés de socialització que comença 
des dels nostres primers instants de vida. Qui 
socialitza? El mitjà familiar, la institució edu-
cativa, els mitjans massius de comunicació, les 
xarxes socials, en fi totes les institucions socials. 
De fet aconseguim l’estatus d’humans a través 
de la internalització d’aquestes pautes de co-
municació en relació amb els altres.
Aquestes pautes ens donen eines per trobar 
sentit a les nostres vides.
Amb l’establiment de la societat de consum al  
segle XX, a causa d’una nova estratègia eco-
nòmica, que col·loca al consum com el motor 
de l’economia i  les  lleis del mercat globalit-
zat com les directrius del consum, es produ-
eix una transformació en la subjectivitat, sor-
gint el subjecte consumidor. En la perspectiva 
d’aquesta societat les persones queden reduï-
des a mers consumidors, als quals cal estimular 
cap al consum través de la propaganda, creant 
necessitats i prometent la felicitat i la construc-
ció d’una identitat valuosa a través del mateix. 
Al seu torn els productes a consumir tenen 
com a característica l’obsolescència, tenen data 
de caducitat, aviat cal canviar-los: electrodo-
mèstics, moda, mòbils, cirurgies estètiques, etc.
En la subjectivitat de la societat de consum les 
persones cobren valor no pel que tenen sinó 
pel que són. Aquesta situació els  produeix un 
buit existencial,un etern present, sense història 
ni projecció de futur, un estat de constant insa-
tisfacció, inseguretat i dependència.
La qual cosa desgasta emocional i psicològica-
ment i afavoreix  el patiment de depressió.
Com protegir-nos? Renunciant a calmar el 
buit existencial amb objectes o plaers immedi-
ats. Buscant un sentit real a la nostra existèn-
cia que veritablement ens satisfaci i representi. 
Adoptant una actitud reflexiva, crítica davant 
els valors i creences de la societat actual.   

En la societat de consum 
les persones cobren valor 

no pel que tenen 
sinó pel que són.
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Els polígons  de l’Anoia
 presenten uns avantatges destacables 

que han de ser decisius 
a l’hora de decidir un nou emplaçament

L
’Anoia i concretament la Conca d’Òdena disposa de diversos polígons industrials per a la implantació d’activitats 
econòmiques que, com tots aquests equipaments, presenten unes característiques específiques que els poden fer 
més o menys atractius o aptes per a aquest fi d’atraure inversions i activitats.
A banda d’un objectiu primari que es el d’oferir espais adequats per al desplaçament d’activitats que històri-

cament s’han ubicat en els nuclis urbans (artesanals, petita i mitjana indústria), cap a espais mes còmodes i segurs, els 
moderns polígons d’activitat econòmica volem que siguin prou atractius per a la implantació de grans  activitats que 
comportin importants inversions, i més desitjable encara, que generin un important nombre de llocs de treball.

Des d’ aquesta perspectiva, els polígons  de l’Anoia presenten uns avantatges destacables que han de ser decisius a l’hora 
de decidir un nou emplaçament, com són:

• La seva ubicació al centre de Catalunya, però amb molt bones vies d’accés, principalment per carretera (Autovia A2 i 
l’eix diagonal c-37)
• La proximitat amb Barcelona i la ubicació geogràfica en un punt d’equidistància amb els principals pols econòmics del país.
• La tradició i cultura industrial que sempre ens ha caracteritzat, que es tradueix en un alt concepte de l’empresa com a 
motor econòmic i, d’altra banda, en una baixa conflictivitat laboral.
• La disponibilitat de bons professionals, ben formats, esglaó imprescindible en la cadena de valor empresarial.
• Preus assequibles en comparació amb altres polígons més propers a Barcelona.
• Existència d’un associacionisme empresarial potent.
• Facilitats dels ajuntaments per a les noves implantacions industrials.
• Si contemplem l’empresa com una part important de la generació econòmica, però també com un ens aglutinador de 
persones, recursos i mitjans de producció en un objectiu comú, la seva ubicació a la Conca es veu afavorida per l’acolli-
ment d’Igualada i la resta de ciutats, amb una riquesa d’entitats socials que contribueixen a la bona convivència i relacions 
socials entre les persones. Però aquests polígons i les seves infraestructures presenten alguns inconvenients que limiten el 
seu atractiu i les possibilitats per a la implantació d’activitats mitjanes i grans, les quals detallem tot seguit.

Subministrament elèctric.- A l’Anoia es presenta una problemàtica concreta i molt poc habitual en relació amb el submi-
nistrament elèctric a les activitats que volen implantar-se en els seus polígons industrials ubicats a la Conca, on s’aplica 
una “quota de rescabalament”  de la inversió feta a la Subestació Anoia d’Endesa, i que suposa un pagament superior als 
70€/Kw. de potència a contractar.

Mida de parcel·les.- Els polígons industrials de la Conca d’Òdena no disposen, en general, de parcel·les de gran superfície 
(superior a 25.000 m2), ni tampoc és fàcil l’agrupació de diverses parcel·les per aconseguir aquestes superfícies, amb una 
configuració còmoda i fàcilment adaptable a grans edificis industrials. 

Infraestructures.-  Les infraestructures genèriques dels nostres polígons, en general no es troben adequades a les necessi-
tats d’activitats de gran volum , com poden ser superfícies  d’aparcament i espera per a camions, xarxes de clavegueram 
separatives (aigües pluvials/aigües residuals), disponibilitat energètica, xarxes de comunicació,  serveis complementaris 
(serveis per al personal propi i extern, serveis per a logística, etc.).

Senyalització.-  La senyalització externa (vies de comunicació i accés) és en general deficient i confusa. La senyalització 
interna dels polígons tampoc és molt adequada ni completa. 

Adequació dels edificis existents.-  Tot i que hi ha edificis i naus en oferta de lloguer i/o compra, cada vegada més, les 
exigències d’accés, seguretat, productivitat, protecció d’incendis, mesures ambientals, etc. fan més complicada l’adaptació 
d’edificis existents, a activitats que s’hi voldrien implantar. 
Molt sovint, aquestes exigències determinen la impossibilitat d’ubicar-se en edificis lliures existents, sense actuacions 
importants o pràcticament inviables.

Podem concloure, doncs, que tenim polígons industrials amb baixa disponibilitat efectiva de parcel·les, que hem de treba-
llar per a la seva adaptació a les necessitats de les activitats que s’hi vulguin desenvolupar, i que ens farà falta desenvolupar 
nous espais adequats per acollir les inversions que necessita el territori, tot això en un termini certament breu de temps.
Es tracta de potenciar els valors positius que tenim clars i treballar per minorar els negatius que tenim, també, identificats, 
tot i que en alguns punts serà costós, però cal fer-ho per tots els avantatges que comporta. Són molt importants els valors 
immaterials que abans s’han relacionat i els hem de fer valer a l’hora de parlar amb empreses interessades. Aquest és, per a 
la nostra comarca, un valor distintiu.  Així mateix, cal interactuar amb l’INCASOL i promotors privats per tal de reduir els 
efectes negatius en la mesura que sigui possible. 
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